
名古屋発！

新事業を創る会

あなたの新事業スタートアップを徹底的に支援します。

□ 起業したいが何から手をつけたらよいか悩んでいる。
□ 新しい事業のつくり方を勉強したい。
□ 将来に向けた新しい産業、新しい仕事に挑戦したい。
□ もっと利益率の高い仕事にシフトしたい。
□ 将来の収益源に対して漠然とした不安を抱えている。
□ この際、新しい収益の柱を増やしたい。
□ 若い人が入社を志すような魅力的なビジネスを手掛けたい。
□ 売上順調の今こそ、将来の収益源構築のための投資をすべきだ。

起業を考えている方、起業した方
新事業を始めようとしている方、新事業を始めた方

新規事業のアイデアを持っている方

こんな不安や希望を持っている方は是非ご参加を！

事務局　〒456-0018 名古屋市熱田区新尾頭1-6-10 金山伏見通ビル902  TEL/FAX 052-887-4462

■ 参加費 ：年会費制（1か月1回×12か月） 120,000円

毎月第1土曜日19：00～21：00

■ 会　場 : 名古屋市中区錦1-11-11 名古屋インターシティ9F アクサ生命会議室

名古屋から新
事業を創出し

て

　　　　　
起業家・事業

家を輩出し、

　　　　　
　　　地域

経済の新たな
価値を発信！

個別指導で共に考え、
あなたの事業を
創り込みます。

ステップアップ方式で
確実に事業化に
つなげます。

事業立ち上げ後の
課題に対しても

継続サポートします。

究極の新事業創造講座!

スゴイ！



TEL 052-887-4462
E-mail  info@likestar-partners.com
【事務局】 ライクスターパートナーズ

〒456-0018 名古屋市熱田区新尾頭1-6-10 金山伏見通ビル902

担当： ライクスターパートナーズ 粥川

デザイン事務所T.M.P.  代表
集客・販促コンサルタント
グラフィックデザイナー
セールスコピーライター

M a t s u o  M i t s u h i d e
松尾 益秀

広告制作会社を退社後、店舗設
計事務所、似顔絵師を経てデザイ
ン事務所を開業。グラフィックデ
ザイナー兼セールスコピーライ
ターとして20年以上のキャリアを

有し、中小企業の販促支援（チラシ・DM・会社案
内・ホームページ・ロゴマーク制作、Webマーケ
ティングなど）を手がける。同時に販促活動や集客
に関する相談やアドバイスを行い販路開拓や集客
アップに貢献。セミナー講師としても活躍中。

株式会社技術経営フロンティア
代表取締役
中小製造業経営コンサルタント

K o b a y a s h i  T a t s u y a
小林 達哉

建設機械メーカーや大手商社に勤務したのち、中小製造業専門の経営コンサ
ルタントとして起業。10人規模の工場を日々巡回し、現場目線でボトムアップ
型の改善活動を支援する。キャリアを通して工場訪問実績300社以上あり、比
較のものさしを持っている。経営戦略・営業分野にも強く、価値工学を用いた
新規事業開発・営業戦略のコンサル実績多数。40歳の時に社会人大学院の

中京大学大学院ビジネスイノベーション研究科を修了。在学中に岐阜の繊維・アパレル企業の
経営者にインタビューを重ね、伝統産業の経営戦略について論文を発表。現在は中小製造業の
現場改善のノウハウをまとめるべく、本を執筆中。

主催者紹介

講座内容
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ライクスターパートナーズ  代表
経理ひとすじ20年

K a y u k a w a  T o m o k o
粥川 朋子

春日井市で両親の経営する椅子張加工業の家に生まれる。幼少時から商売に
間近に触れ、短大卒業後18年間、その実家の会社で一般事務・経理事務・総
務・労務等に広く携わってきた。その後名古屋の中小企業の経理課で3年間勤
め、一般企業の中で知識と経験を積み、2017年12月に経理・事務代行として
独立、開業。現在個人事業主の記帳代行のほか、法人15件の経理・事務を担

い、在宅含む8名のアルバイトとともに、今後は実務だけでなく提案型のサービスの提供等、業
務の領域を広げていけるような事業展開を考えている。

名古屋
インターシティ
9F

お申し込み
お問い合わせ

ニッポンものづくりの新境地へ

ライクスターパートナーズ
Likestar-partners デザイン事務所

STEP 1
STEP 2
STEP 3
STEP 4
STEP 5
STEP 6
STEP 7

価値曲線技法を使った新事業の見つけ方
対象業界・ライバル企業の徹底分析
4つのアクションで事業をつくり込む
ビジネスモデル構築と収益・営業戦略
販売促進の戦略
効果的な販促ツールをつくる
事業スタート後の課題設定と継続支援

ご自身の計画に合わせて個別にプラン設計できます。

1～2回

1回

1～2回

1回

1回

1～2回

3回～

新事業構想
ライバル分析
事業構築
ビジネスモデル
マーケティング
販促ツール作り
実行支援

【主催】 


